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　世の中には良い商品・サービスを持っているにも関わらず、マーケティングや販促のやり方を知らないために、良さがお客様に伝わらないお店や会社が多く存在します。そんなお店や会社の救済策として、「Ａ４」１枚アンケートを使ってお客様の心理や行動を深く理解し、広告に反映していくという、ある意味商売の“基本中の基本”と言っても過言ではない内容です。是非、この機会にご参加ください。














FAX 420-0309　東広島商工会議所　産業振興課　行
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※個人情報保護に関する法律により、ご記入いただいた情報は、商工会議所からの各種連絡・情報提供のために利用するほか、事業記録作成のために利用することがあります。
アマゾンランキング総合１位を獲得した人気著者が“東広島”にやってくる！





日時








販促コンサルタント


岡本　達彦　氏





　広告制作会社時代に100


億円を超える販促展開を見


てきて解った独自の成功体


験をベースに、毎年200件以上のコンサルティングをこなす。FAX・DMを少し変えただけで4億円の売上を作るなど、高確率で業績が上がるアドバイスは好評で、コンサルティングは常にキャンセル待ち。


　難しい理論・言葉・テクニックを使わない、解りやすくて実践的な内容が好評で、現在、全国各地の公的機関等から販促セミナーの依頼が殺到。





【受講者の声】


・自社の強みをどう見つければ良いのか、分かった。


・広告の使い方を間違えていた。


・事例が多く、大変参考になった。など。





講師





場所





受講料





定員





申込方法





内容





(1)多くの人が間違っている！本当の宣伝の考え方


(2)価格競争に陥らない自社の強みの見つけ方


(3)知っておくべき8つの広告基本パーツ


(4)セミナーでしか公開できない成功事例を大公開


(5)今すぐやらなければいけない事





問合せ先








